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Resumo
O presente artigo analisou 0 mercado de améndosesngiente de cumarDipteryx odoradaAubl.)
Willd.) no estado do Para na safra de 2005. As informagdamdarias foram obtidas através do
Instituto Brasileiro de Geografia e Estatistica B@ do sistema de informacédo Aliceweb, do
Ministério do Desenvolvimento, IndUstria e ComérEixterior. As informagdes primarias da cadeia
foram obtidas através de entrevistas com os agemwedvidos na comercializagdo. Os resultados
mostram que atualmente os principais paises ingamea sdo o Japdo, Franca, Alemanha e China.
Aproximadamente 2.700 familias estdo envolvidagximtivismo de cumaru em todo os estado. As
Margens Brutas foram, respectivamente, 20,0 e 1%g@#&as os dois grupos de atravessadores), 33,3
e 46,7%. Ja a Markup foi de 75,0% para os atrasiesss, 166,7% para as empresas exportadoras do
interior e 233,3% para as empresas atacadistasemBNo total o Markup foi de 500,0%. O preco
do quilo da améndoa variou de R$ 3,00 para os texstas até R$ 18,00 para as empresas
atacadistas. Também foi possivel averiguar queegigonsaveis pelo maior acréscimo de preco no
produto sdo as empresas exportadoras, 0 que géraggdesproporcionais ao longo da cadeia.
Palavras-chaveCadeia produtiva; cumaru; extrativismo.

Abstract
The market ofumarunuts (Dipteryx odorata) in the State of Para, Blakhe study aimed to present
the results of a market study @imarunuts in the State of Para, for the 2005 harvest. data used
in the research were obtained at the Brazilianitiriet of Geography and Statistics (IBGE) and the
exportation information system of the Ministry ofe®loping, Industry and Foreign Commerce
(Aliceweb). The gross profit was R$ 3.00, R$ 2.25d R$ 7.00/ kg. But the markup was 75.0% for
the intermediary, 166.7% for the interior wholesalempanies, and 233.3% for the wholesale
companies from Belém, the State capital. The totatkup from the beginning to the end of the
market chain was approximately 500%. The pricéhefriut ranged from R$ 3.00 for the collectors to
R$ 18.00/kg for the wholesale companies. It wasenlkesl that the major additions to the product
price were imposed by the exporting companies, wigenerate unequal gains within the chain.
There are approximately 2.700 families involvecciimarunuts collection that are exported mainly
to Japan, France, Germany and China.
Keywords Suplly chain; cumaru; extractvism.

INTRODUGAO

Os recursos florestais sao importantes componédatesonomia de milhares de pessoas ao redor
do mundo. Os impostos, empregos e renda geradosgteir movimentam bilhGes a cada ano. No Brasil,
em 2006, foram gerados aproximadamente R$ 10,%HedslhDestes, R$ 7,2 bilhdes (66%) sé&o
provenientes da silvicultura, e o extrativismo wafjeesponde por R$ 3,7 bilhdes (34%). Desse valor,
R$ 3,2 bilhdes séo referentes a producédo de maglemavao, e R$ 539,2 milhdes sdo gerados a partir
comercializacéo de produtos florestais ndo-madesgPFNM) (IBGE, 2006). Ao contrario da extragao
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comercial de madeira, os PFNM séo de grande impoéagpara as populacdes pobres, principalmente
nos trépicos (SHANLEY, PIERCE, LAIRD, 2006; SANTOX)03).

De acordo com a Organizagdo das Nagdes Unidasigaialtura e Alimentacdo (FAO) (2002),
os PFNM séo definidos como “bens de origem biokgiiferentes da madeira, derivados dos bosques ou
de outras areas florestais e de arvores fora deguks”. A comercializagdo desses produtos tem sido
apontada como um aporte a economia de comunidatdsgwacao de vulnerabilidade. Améndoas, latex,
resinas, animais silvestres e outros materiaisvigzarte das op¢bes para populacdes rurais e urbanas
utilizacdo desses produtos possibilita a geracéoath@lho e renda, favorece o uso multiplo dosreesu
florestais e permite a valorizacdo da cultura emweeitamento de espécies locais (MARSHAL, 2006;
BALZON, 2004).

Porém muitas espécies que fornecem PFNM nédo fomndamente estudadas, carecendo de
informacdes sobre seu valor, quantidades produzjatasessos de producdo (manejo e conservacdo),
comercializacdo e industrializacdo de seus prod#lisn disso, a sazonalidade e a variacdo em sua
producdo geram uma lacuna de dados, que dificdtaservacéo e o desenvolvimento de seus mercados
(ZAMORA, 2001). Os PFNM representam um dos grupaasntomplexos do ponto de vista da
comercializacédo, devido ao seu numero, versatdéidadvariedade de aplicagbes. O mercado desses
produtos vai desde feiras e estabelecimentos logis mercados altamente especializados. Essa
variabilidade impde grande dificuldade na analiessds cadeias produtivas e na identificacdo dos
agentes que influenciam nos fluxos e na distritdd renda dentro do mercado.

Muitas pesquisas evidenciaram limitagbes estrigunai cadeia de PFNM (RICKER; DAILY,
1998; HOMMA, 2004). Elas mostram a fragilidade dm sistema baseado na coleta de produtos
disponiveis na natureza sem o emprego de tecnslagia otimizem seus resultados. Outros autores
salientam as limitacdes da utilizacdo dos PFNM copgfio econdmica para os tropicos (MARSHALL,
NEWTON, SCHRECKENBERG, 2003; HOMMA, 2000; AMIM, 199 Esses estudos mostram a
caracteristica ciclica dos mercados desses produiaminente colapso da economia extrativistajddev
a esses ciclos. Segundo esses autores, a almagdatabilidade econdmica dificilmente sera alcdaca
através do extrativismo, devido a baixa produtideldo sistema.

Por outro lado, véarios pesquisadores mostram osfioérs estratégicos dos PFNM, tanto para a
economia quanto para a conservacgdo dos recursestlis (NOGUEIRA, 2006; SHANLEY; MEDINA,
2005; ORTIZ, 2002; ZAMORA, 2001; REGO, 1999). NoaBil, encontram-se pesquisas detalhadas
sobre produtos oriundos do extrativismo e seusflo® e limitagdes sociais, ambientais e econdsnica
Como exemplo, tem-se a castanha-do-br&rtholletia excelssdl.B.K.), o acai Euterpe oleracea
Mart) e o latex de seringueirddévea brasiliensidMuell). Porém muitos produtos e os beneficios ou
limitacdes atrelados a eles ainda estao invisa@ssolhos das estatisticas oficiais, mesmo qué&tedas
venha ocorrendo sua comercializacdo. Um dessesitoo@ a semente de cumaRipteryx odorata
(Aubl.) Willd.), que ha quase um século é comeizdala por extrativistas da Amazbnia, a principal
regido produtora. Da semente do cumaru é extraidarerina, utilizada na industria de perfumaria e
cosméticos. Em 2005, foram comercializadas 110ddas de sementes, que gerou uma renda de R$ 440
mil (IGBE, 2006).

O cumaru é também conhecido popularmente como bhampanhe, cumaru-de-folha-grande,
ipé-cumaru, serrapia, fava tonka e tonka bean (S9Q@01). A espécie pertence a familia Papilionidae
gue possui aproximadamente 500 géneros e 10.0@8iespamplamente distribuidas nas zonas tropicais
e subtropicais, estendendo-se as regides temperBdasm sua maior diversidade encontra-se nos
tropicos americanos e africanos (RIBEIROal, 1999). O cumaru € uma arvore de grande porte, que
pode atingir até 30 m de altura em mata primaraARazonia brasileira, € encontrada desde o Aére at
0 Maranhdo (LORENZI, 1998). O ritidoma é pardo-agtado, escuro (RIBEIR®t al, 1999). As flores
sdo aromaticas, dispostas em paniculas longas.exgiam perfume forte e agradavel (LORENZI;
MATOS, 2002).

Os frutos séo do tipo drupa, com endocarpo lenbasna Unica semente aromatica. A dispersao
dos frutos ocorre intermitentemente ao longo do, @®mdo mais pronunciada entre os meses de
novembro e margo. A dispersdo é epizoocorica, sawhsumidos ainda na copa das arvores por
morcegos e aves, e no chao da floresta, apos cakknforca da gravidade, por mamiferos de médio
porte (MAUES, 2006). O florescimento € assincrorécocorre em dois periodos do ano, no final das
chuvas e no auge da estiagem, com numerosas feresloragdo rosa intenso a purpura, que liberam
uma fragrancia bastante agradavel e adocicada (MAAWEQUEEN; SANTOS, 1999).
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Devido a utilizacdo da espécie no mercado nacienalernacional, este artigo busca analisar e
compreender a cadeia produtiva da semente de curoagstado do Para. As informacg8es aqui contidas
podem contribuir para a formulacdo de estratégimsfgvorecam o extrativismo na regido, pois elucida
aspectos mercadoldgicos que ainda ndo haviam salsados.

MATERIAL E METODOS

Area de estudo

A pesquisa foi realizada em 2006, tendo como reéaéa safra de 2005. A principal regido de
estudo foi a Mesorregido do Baixo Rio Amazonasicamth pelo IBGE como a maior produtora do Para.
O estudo foi conduzido nos municipios de Alengidonte Alegre, Santarém e Obidos. Nessa regido,
foram entrevistados coletores, atravessadores eesaw atacadistas. O Baixo Amazonas é a quarta
mesorregido mais populosa do estado do Pard. Ddcacom a divisdo administrativa do estado, é
formada por 14 municipios. A mesorregido é caramtda pela atividade agropecudria, pesqueira e
extrativista. A agricultura familiar € a forma posdinante de uso da terra, mas também s&o encostrado
grandes latifundios. A densidade populacional ddtéeio é de 2,47 habitantes/km?, uma das maisasai
do estado do Para (MINISTERIO DO DESENVOLVIMENTO RGRIO, 2005).

Em Belém, foram entrevistados representantes deesagatacadistas que adquirem o produto e
enviam para outras regides do pais e/ou exteri@mAlisso, foram entrevistados os feirantes e casas
especializadas na venda de produtos naturais.

Coleta de dados

Os dados foram coletados junto ao Instituto Brasilele Geografia e Estatistica (IBGE),
disponibilizados pela Secretaria de Estado de Riamemnto, Orcamento e Financas (SEPOF) do Para. Os
dados sobre exportacao foram obtidos no Sistentewéib do Ministério da Industria, Desenvolvimento
e Comeércio Exterior (MDIC). Apés esse periodo, r&# dados discriminados, pois os produtos
exportados em quantidades inferiores a 100 tonelsd#® classificados como “Outros”, o que
impossibilita qualquer rastreamento de origem ostide. Também foi realizado um levantamento
bibliogréfico a respeito do mercado do produtabathos relacionado com a espécie.

O levantamento das informacdes a respeito dos stiseagentes da cadeia produtiva foi
realizado através de entrevistas com eles na regi&aixo Amazonas e Belém (Tabela 1).

Tabela 1. Relacdo dos agentes entrevistados dwg@squisa.
Table 1. Relation of interviewed agents duringrésearch.

Agente NUmero de entrevistados
Extrativista 20 (10 em Monte Alegre e 10 em Alenquer)
Atravessador | (que se desloca até as comunidades) 3 (Alenquer)

Atravessador Il (fixo na cidade) 3 (2 em Alenqudrem Obidos)
Empresas no interior 7 (4 em Alenquer, 1 em Ob@dem Santarém)
Empresas em Belém 3

Feirantes em Belém 7

Durante as entrevistas, cada agente indicava drpoda ser entrevistado. Assim, os diversos
elos da cadeia foram se conectando, o que possibili contato com aqueles que comercializam o
produto. Essa metodologia é recomendada por M&fgi0a6).

Junto aos extratores, as principais questdes kedastforam: ha quanto tempo exploram a
espécie; onde ocorre a coleta; quantidade coletaslalltimos cinco anos; valor da produgéo; prinsipa
limitagGes e oportunidades da espécie.

As questBes levantadas junto aos atravessadorémratra das estratégias de compra,
determinacdo dos precos, principais clientes eimbsstdo produto. Com os exportadores, foram
levantadas informacdes sobre os destinos do proguégos auferidos, quantidades transacionadas e
origem do produto. Por fim, foram entrevistadosotods feirantes das cinco principais feiras de Bedé
oito casas de produtos regionais. Foram identifisagpenas quatro feirantes que comercializavam o
produto e trés casas especializadas na venda dietpsaegionais.
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Com essas informacgdes, foram gerados gréficos graahise do comportamento da producéo,
calculados a elasticidade do produto e os precasoméo longo da cadeia, e caracterizados os agente
perspectivas de mercado. Foi elaborado o fluxogrdmacadeia produtiva e analisados os aspectos
referentes aos fluxos fisicos e financeiros. Par@isar os ganhos nos diferentes elos da cadeia de
comercializagcdo, foram usados os conceitos de maegmarkup de comercializacédo (Tabela 2).

Para Mendes (1994), a margem bruta (Mb) de conligajdo refere-se a diferenca entre precos
nos diferentes niveis do sistema de comercializaé@margem total (Mt) é a diferenca entre o preco
pago pelo consumidor e o preco recebido pelo pooditabela 2). Esse instrumento é um importante
componente na discussdo sobre o tema da cadeiatipeodas améndoas de cumaru. Com esse dado, &
possivel compreender o processo de reajuste do pretongo da cadeia e, principalmente, quem e em
quanto o faz.

Tabela 2. Foérmulas utilizadas no calculo da margarta (Mb).
Table 2. Formulas used on the rude edge (RE) edionl

Margem Valor absoluto Valor relativo

Total (Mt) Pv - Pe [(Pv - Pe) / Pv] 100
Empresa atacadista 2 (Ma2) Pa2 - Pal [(Pa2 - Aad])100
Empresa atacadista 1 (Mal) Pal - Pa [(Pal - R§)1O®
Atravessador (Ma) Pa - Pv [(Pa-Pv)/Pv] 100
Extrativista (Mv) Pv - (Pv - Pe) {[Pv - (Pv - P&)Pv} 100

Fonte: Adaptado de Mendes (1994).

Em que: Pv = preco pago pelo consumidor final;
Pa2 = preco pago no nivel das empresas ataca€istBelém;
Pal = preco pago no nivel das empresas atacaddstaterior;
Pa = preco no nivel dos atravessadores;
Pe = preco recebido pelos extrativistas;
>'P = somatdria dos pregos com excec¢ao de Pe.

O markup (Mk) é outra ferramenta que analisa aealicas de ganhos em funcéo dos reajustes
de precos efetuados ao longo da cadeia por seios e@entes. O Mk pode ser definido como a difexeng
entre o preco de venda e o preco de compra (ouste)cEm termos absolutos, o Mk é igual a margem
(Tabela 3). Em termos relativos, mostra o percémteaaumento entre os pregos de venda e de compra,
relativamente ao preco de compra, ou entre o pdeceenda e o custo de producéo, relativamente ao
custo de producédo, como mostrado a seguir (MENDES).

Tabela 3. Férmulas utilizadas no céalculo do mar(iui).
Table 3. Formulas used for the markup (MK) caléatat

Markup Valor absoluto Valor relativo

Total (Mt) Pv - Pe [(Pv - Pe) / Pe] x 100
Empresa atacadista 2 (Ma2) Pa2 - Pal [(Pa2 - FrdD]/x 100
Empresa atacadista 1 (Mal) Pal - Pa [(Pal - Rg)¥ FOO
Atravessador (Ma) Pa - Pv [(Pa-Pv)/Pa
Extrativista (Mv) Pv - (Pv - Pe) {[Pv - (Pv - Pd)Pv} 100

Fonte: Adaptado de Mendes (1994).

Para o célculo dessas duas variaveis, foram wdga@s valores médios obtidos na pesquisa de
campo.

RESULTADOS E DISCUSSAO

No periodo de 1989 a 1996, o Brasil exportou apnediamente 685,4 toneladas de sementes de
cumaru, que geraram uma renda bruta de U$ 2.88R@2%Bguras 1 e 2). O preco do quilo girou em
torno de U$ 6,00. Quem mais importou foi Hong Koogm 37% do total. Em segundo lugar esti a
Alemanha, com 27% (Tabela 4). Os paises europeyon@sm por aproximadamente 48% das
importacdes.
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Figura 1. Quantidade de sementes de cumaru expgutad Brasil no periodo de 1989 a 1996.
Figure 1. Quantity of cumaru seeds exported by iBitaam 1989 to 1996.

900000+

800000 A

700000

600000 /

500000 \

400000

ExportacdoU$)

300000 PaN

200000 ‘\./ NV, >

100000

0 T
1989 1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996
Ano
Fonte: IBGE.
Figura 2. Valor das exporta¢des brasileiras de s@aale cumaru no periodo de 1989 a 1996.
Figure 2. Brazilian exported value of cumaru sdeas 1989 to 1996.

O pico de exportacdo ocorre em 1994. Isso acomteeelo a implantacdo do Plano Real, que
valorizou a moeda nacional. A queda nas exportagdpartir de 1994 é atribuida a substituicdo da
cumarina natural pela sintética (CLAI; SAMPAIO; QUENT, 2000).

De acordo com os dados do IBGE, o estado do Paespbnsavel por praticamente toda a
producdo de sementes de cumaru. A principal regiédutora € o Baixo Amazonas, respondendo por
quase toda a producgéo do Brasil. O municipio deduer é apontado como o maior produtor, com cerca
de 59,5% da produgdo em 2005, enquanto Obidos résgmr 24,3%. Os demais municipios respondem
por 16,2% (Tabelas 5 e 6). A pesquisa mostrou ggesedois municipios ndo produzem toda a
quantidade registrada pelo IBGE. Eles agregam dugém de Monte Alegre, Santarém, Prainha e
Oriximina. O registro é obtido na localidade da &3&0 da nota fiscal, mascarando assim a verdadeira
origem de parte da producao.
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Tabela 4. Principais paises importadores de semdeteumaru no periodo de 1989 a 1996.
Table 4. Main import countries of cumaru seeds fic®89 to 1996.

Média de 1989 a 1996 Total de 1989 a 1996 Participacéo

Pais kg em U$

kg Us kg us (%)

Alemanha 16.687,50 86.112,38  133.500,00 688.899,00 5,16 27,39
Bélgica 500,00 3.000,00 500,00 3.000,00 6,00 0,10
China 2.000,00  12.710,00 2.000,00 12.710,00 6,36 41 0,
Estados Unidos 426840  31.834,40 21.342,00 159072 7,46 4,38
Franca 13.015,00 51.990,71  91.10500  363.935,00 9 39 18,69
Hong Kong* 2257500 168.207,88 180.600,00 1.34%5®B 7,45 37,05
india 8.500,00  40.700,00 8.500,00 40.700,00 4,79 741,
Italia 3.750,00  23.254,00 7.500,00 46.508,00 6,20 541
Japéo 866,67 9.234,33 2.600,00 27.703,00 10,66 0,53
Reino Unido 9.120,00  53.260,00  36.480,00  213.040,00 5,84 7,48
Suica 837,50 4.365,00 3.350,00 17.460,00 5,21 0,69

Fonte: Aliceweb 2006.
*Valor destacado da China, pois o volume é muipzesentativo.

Tabela 5. Quantidade em toneladas de améndoasnti&ricyproduzidas nos municipios do estado do

Para.

Table 5. Cumaru almonds quantity produced in theiaipalities of the State of Para.
Municipios 1997 1998 1999 2000 2001 2002 2003 20042005 Total
Alenquer 17 8 10 5 6 6 75 70 60 257
Altamira 2 1 2 2 2 1 1 1 1 13
Cametéa - - - - 1 1 1 1 1 5
Curua - - - - - - 2 1 5 8
Juruti - - - 0 1 0 0 0 1 2
Obidos 20 1 0 1 20 8 11 10 34 105
Oriximina 0 - 1 - 5 1 5 3 6 21
Santarém 4 2 3 3 3 1 2 2 2 22
Total 43 12 16 11 38 18 97 88 110 861

Fonte: IBGE, 2006.

A participacdo da semente de cumaru na economiandoscipios € incipiente, pois essa
atividade extrativista ndo gera grandes contritegg@o Produto Interno Bruto (Tabela 7). Porém, para
extrativistas, essa participacédo representa urenmento de renda anual que colabora na manutengdo da
familias. Além disso, a coleta de cumaru represantacontrole maior do desmatamento, pois quem
utiliza o produto normalmente preserva as matiiaeEXIADES; SHANLEY, 2004).

Tabela 6. Valores em mil reais da produgéo de ag@&nde cumaru nos municipios do estado do Para.
Table 6. Values in thousand Reais of the produaifotumaru almonds on the municipalities of Para.

Municipios 1997 1998 1999 2000 2001 2002 2003 2004005 Total
Alenquer 17 10 14 8 11 11 263 245 240 819
Altamira 2 1 2 2 2 1 1 2 1 14
Cameta - - - - 1 1 1 1 1 5
Curua - - - - - - 7 5 19 31
Juruti - - - - 1 1 2 2 2 8
Obidos 14 - - - 36 24 34 37 145 290
Oriximina - - - - 9 5 24 17 25 80
Santarém 4 3 5 4 5 3 4 5 7 40
Total 37 14 21 14 65 46 336 314 440 2.574

Fonte: IBGE 2006.

FLORESTA, Curitiba, PR, v. 40, n. 3, p. 603-614, jul./2&10.

608 Silva, T. M. daet al.



Tabela 7. Participagéo do extrativismo de améndeasumaru no PIB dos municipios da Mesorregido
do Baixo Amazonas (dados parciais referentes a)2006

Table 7. Participation of extraction of cumaru atds on Internal Rude Product (IRP) of municipaditie
in the middle region of Baixo Amazonas (partialedegferring the 2006).

Valor da produgéo de cumaru em

Municipios . . PIB em R$ Participagédo %
mil reais
Alenquer 594.000,00 111.553.000,00 0,532
Altamira 13.000,00 368.845.000,00 0,004
Cametéa 4.000,00 202.269.000,00 0,002
Curua 12.000,00 27.293.000,00 0,044
Juruti 6.000,00 69.973.000,00 0,009
Obidos 145.000,00 138.489.000,00 0,105
Oriximina 55.000,00 7.776.845.000,00 0,001
Santarém 35.000,00 1.266.535.000,00 0,003
Média 108.000,00 1.245.225.250,00 0,09

Fonte: IBGE 2006.

Margem Bruta (Mb) e Markup (MKk)

A andlise da Mb mostrou que os produtores e ogestsadores ficam com a menor margem de
comercializagdo ao longo da cadeia. As empresaaditias sdo 0s agentes que mais elevam o prego do
produto. O Mk reafirma essa tendéncia, visto quénoementos para as empresas atacadistas foram
superiores a 150% do valor pago ao coletor (Tabel&sse aumento seria justificado pelos impostos e
custos de transporte, que sédo mais elevados agestie ponto da cadeia.

Tabela 8. Margem Bruta (Mb) e Markup (Mk), por agetha cadeia da comercializacdo de améndoas de
cumaru no estado do Para.

Table 8. The Gross Edge (Mb) and Markup (Mk) byrags# the trade chain of cumaru almonds in the
State of Para.

Categoria Precos médios R$ Mb em R$ Mb % Mk %
Coletor 3,00 3,00 20,00

Atravessadores 3,75 2,25 15,00 75
Empresa atacadista no interior do estado 6,00 500 33,33 166,7
Empresa atacadista em Belém 11,00 7,00 46,67 233,3
Consumidor final* 18,00

Média 8,35 28,75

Total 17,25 115,00 500

*S&o consideradas as empresas de outros estapasses que transformam as sementes em extratosutfoproduto.

Canal de comercializacdo

Todo produto segue um caminho desde sua produc&mleta até o consumidor final. Esse
caminho é definido comcanal de comercializacad: nesse canal que se podem identificar os difesen
atores, variacdes de preco e transformacfes daiforoNo caso da améndoa do cumaru, que é um
produto oriundo do extrativismo, 0 canal de conadimacdo nem sempre é linear, envolvendo diversos
agentes que ndo se sobrepdem em suas atividademaDde comercializacdo do cumaru apresenta a
seguinte estrutura (Figura 3).

Os coletores de cumaru e seu contexto socioeconamic

O aproveitamento da semente de cumaru é realizadiamilias de agricultores que se dedicam
principalmente & pecuéria na area de pesquisafrA seorre, normalmente, no periodo de setembro a
novembro, época que coincide com a entressafraait@iendos produtos agricolas. A coleta é realizada
nas areas de mata primaria ou secundaria das g@dages, e também nos vizinhos, ou onde ainda
encontram-se cumaruzais. Os lotes variam de 2®d&40com uma média de 63 ha. Ja as areas de mata
em cada propriedade variam de 2 a 82 ha, com médiado em torno de 33 ha.

FLORESTA, Curitiba, PR, v. 40, n. 3, p. 603-614, jul./$$110.

Silva, T. M. daet al. 609



A coleta é realizada por todos os membros da fansiéindo que os homens sao responsaveis por
catar os frutos e deposita-los embaixo das arv@ada fruto possui apenas uma semente, que édibera
quando o fruto é golpeado com um machadinho owfaEfsa etapa da “quebra” do cumaru é feita
principalmente por mulheres e criancas. Algumasifasnse dedicam integralmente a coleta na época da
safra. Outras apenas algumas horas por dia, painggmte no final da tarde, quando as demais atleisla
ja cessaram.

FLORESTA

| EXTRATIVISTAS |
ATRAVESSADORES NA ATRAVESSADORES NA
COMUNIDADE CIDADE
l e \ ______ N _‘./
1
M ATACADISTA NO
LOJAS DE PRODUTO s INTERIOR DO ESTADO
REGIONAIS -, l
R v
X4
4\
// _->|  ATACADISTANA
VAREJSTAS s CAPITAL
(FEIRANTES) l
CONSUMIDOR FINAL
CONSUMIDOR FINAL (INDUSTRIAS)
(CONSUMO CASEIRO)

Figura 3. Esquema do fluxo da améndoa de cumaestaolo do Para.
Figure 3. Diagram of the flow of cumaru almondsha state of Para.

Apébs a quebra, as sementes sdo colocadas paraBEssaretapa leva de dois a trés dias e pode
ser dispensada caso haja compradores ja interessadievar o produto ainda “verde”.

De acordo com os coletores, a producdo de seme&teé regular. Se em um ano ha uma boa
producdo, no ano seguinte isso ndo ocorre. Alésods cada quatro anos ha uma grande producéo de
frutos. Durante as safras menores, as mulheresceiaagzas respondem por quase 80% da coleta de
sementes. Porém, quando o preco ou a producdo tyrasmomens passam a controlar a atividade.

Um terco dos entrevistados trabalha com cumaruedasdfancia (ha mais de 30 anos). Outro
terco esta na atividade ha aproximadamente 20 anmsestante comegou a trabalhar com o produto na
dltima década. E importante salientar que o exisatio de cumaru, ou de qualquer outro produto foiio
considerado, em nenhuma das entrevistas, comwidaak mais importante da familia. A pecuéria e a
agricultura ocuparam a primeira posicdo em Monteghd e Alenquer, respectivamente. Metade dos
entrevistados recebe algum tipo de beneficio (bedsala ou aposentadoria). Para os beneficiasssse
auxilios representam a segunda forma de rendaimadstante, visto que tém uma regularidade mensal.

O comércio de cumaru ocorre tanto dentro das catades quanto em Alenquer, Santarém e
Obidos. Porém ha uma diferenca no preco, de acmntioa localidade. Dentro do perimetro de Alenquer e
Santarém, o preco varia em torno de R$ 0,50 pdw.dués comunidades de Monte Alegre, a variacae é d
aproximadamente R$ 1,00 a menos que nos demaigipionj pois s6 os atravessadores de Alenquer vao
buscar as sementes, j& que na cidade de MonteeAl&grh4 compradores interessados no produto.
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A semente é vendida de duas formas: seca (améndosgrde. A pesquisa de campo mostrou
que o preco da améndoa varia de R$ 2,50/kg a R®/kB, Este valor sé foi alcancado em 2004. O preco
pago ao coletor pela semente verde é, normalmem®de daquele pago pela semente seca e varia de
R$ 2,40 a R$ 6,00/kg. A cada safra, o preco inigii em torno de R$ 2,00 a R$ 4,00 e sobe ao longo
dos meses, até estabilizar, no final de outubnoré@o médio em 2005 foi de R$ 3,00/kg.

Cada familia coleta em torno de 80 kg de semermetes, que equivalem a 40 kg de améndoas.
Se considerarmos a producédo de 110 toneladas e (EBGE, 2006), teremos que aproximadamente
2.700 familias estiveram envolvidas com o extratho de sementes de cumaru na regiao.

Nao h& organizagdo das comunidades em torno daigitodde améndoas de cumaru. Cada
familia vende seu produto individualmente, tendauwisédo dos outros coletores como concorrentes e
ndo como parceiros que podem fortalecer as relagias compradores.

O principal problema identificado pelos extratigisg o preco baixo na maioria dos anos. Além
disso, foi apontada a falta de garantia para a camn\uitas vezes, os frutos séo coletados, mas&ao
quebrados, pois os compradores interrompem sua édanunidade, sem aviso prévio. Outro problema é
a perda de produto na hora da pesagem. Os atrdeessdempre utilizam unidades de medida que lesam
0s extrativistas. Na regido, € usado um recipidatsoda caustica para medir 0 peso das améndaas. Pa
os atravessadores, 3 latas equivalem a 1 quilénPa@egundo os coletores, bastam 1,5 a 2 lataslpara
quilo de améndoas.

Os atravessadores

Dentro da cadeia produtiva de sementes de cumgister® dois tipos de atravessadores: 1) os
gue se deslocam até as comunidades para comprarGuen2) os que se estabelecem nos centros
urbanos, principalmente Alenquer e Obidos, aléraeprarem as sementes dos produtores que vém até
a cidade, ou de outros atravessadores que chegaoohainidades rurais.

O primeiro grupo é formado por aproximadamente tt&vassadores em Alenquer e 12 em
Obidos. Estes se ocupam, durante o ano, com tobamporéarios e também com a compra de castanha-
do-brasil, que é o principal produto florestal maaedeireiro (PFNM) comercializado na regido. Como as
safras desses dois produtos ndo coincidem, primeirge é realizada a compra do cumaru e depois da
castanha. O lucro gerado pela venda do cumaru réatroente utilizado como capital de giro para a
castanha. Nao foi encontrado nenhum atravessadocauprasse somente cumaru, o que denota certa
dependéncia da cadeia do cumaru a cadeia da caddarmalmente, as empresas exportadoras finareciam
compra do cumaru. Assim, cada atravessador jaesou mais empresas com a qual se compromete ja no
inicio da safra. Porém esse sistema néo tem garatal. Frequentemente, os atravessadores que&tsram
acordos quando outras empresas oferecem melhar uggagamento imediato.

Os atravessadores se deslocam de moto pelos ramarsunciam o periodo que estardo
comprando sementes. Em cada viagem séo trazidosimoo 50 kg de sementes. Normalmente, é
preferivel a semente seca, por ndo necessitar defiiamento para ser comercializada. Porém,
eventualmente, os atravessadores adquirem e sacaema&ntes verdes para conservar e/ou agregar mais
valor. A quantidade de sementes adquirida anuabng@otr esses atravessadores é dificil de ser
mensurada, pois depende de pedidos de agentesawaaisados na cadeia. O relato do maior volume
negociado por um Unico atravessador foi de 20 #ofasl, em 2005.

O preco pago ao produtor depende da distancia pielzo da quantidade adquirida e da
frequéncia com que o coletor dispbe do produto. edepl que dispdem do produto com maior
regularidade podem barganhar um preco melhor &t@,50 a mais por quilo). A diferenca entre o preco
pago ao extrativista e o recebido pelos atravessadbaproximadamente R$ 0,75. A mobilizagdo para
aquisicdo do produto se inicia até 2 meses antesafia, pois € necessario visitar os extrativigtas
estabelecer uma rede de relacdes eficientes peaatiggproducao.

Os atravessadores que se estabelecem na zona urbesizem a producdo de outros
atravessadores oriundos das comunidades ou dereslefue vém a cidade para vender o cumaru. Esses
compradores instalam o ponto de compra em suagigsépasas ou em pequenos estabelecimentos
espalhados pela cidade, que durante a safra cheegdprenas.

Esse segundo grupo privilegia a compra direta de@®atravessadores, pois estes normalmente
chegam com volumes maiores. Em média pagam R$a0j7dis pelo produto de outros atravessadores.
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O papel dos atravessadores no extrativismo vemoshkistbricamente questionado. No caso do
cumaru, pelo menos o primeiro grupo aqui apresergagssencial para o funcionamento da cadeia, visto
gque os agentes mais avancados ndo se propdemaa bysoduto nas comunidades, devido aos custos de
transacédo e tempo despendido.

Na visdo dos atravessadores, o principal probleraafaita de informacdo sobre a demanda
externa e 0s precos praticados, pois necessitdengm para estabelecer sua rede de compra e venda.

Empresas atacadistas no interior do estado

Foram identificadas 7 empresas que compram cunsmmgo que 4 estdo localizadas em
Alenquer, uma em Santarém e duas em Obidos. Vsgaltar que esses estabelecimentos possuem pouca
infraestrutura para a realizacdo das atividadeseasg propdem. Frequentemente, dispdem de galkpdes j
desgastados pelas décadas de uso. Essas emprespsmncotanto dos extrativistas quanto dos
atravessadores. Diferentemente dos estabelecimetgmorarios, que surgem com a oportunidade de
compra e venda do cumaru na safra, essas empéesatip estabelecidas ha mais de 10 anos em suas
cidades. Com excecdo de uma empresa em Alenquetenuo cumaru como Unico produto florestal de
seu escopo, todas as demais possuem uma maiodadeiele PFNM, sendo o principal produto a
castanha-do-brasil. E justamente a estrutura dexz@mamento e comercializacdo da castanha que
permite a viabilidade de comercializacdo da améuigoeumaru. A quantidade de produto transacionada
nao justificaria o investimento em armazéns e gapfe secagem.

A quantidade de améndoas adquirida por essas easpede chegar a 60 toneladas. O preco de
venda varia de 6,00 a R$ 18,00/kg. Essas emprasasniéhham seu produto principalmente para Belém,
S&o0 Paulo e Manaus. E frequente o comércio de paguguantidades (0,5 a 1t) com Macapa e outras
cidades do Pard, como Mocajuba, Castanhal e Saakell Em seguida, as améndoas seguem para
Belém, onde abastecem as casas de plantas meslieieaianarios.

E importante salientar que essas empresas sddzéelys, o que as habilita a enviar o produto
para outros estados e municipios. Esse papel eferéido pelos primeiros agentes da cadeia.

A grande dificuldade apontada por esse elo é a d@ltdocumentacdo de origem do produto que,
muitas vezes, é exigido pelos 6rgdos de fiscalizagielas empresas de grande porte que precisamiagxp
para outros paises. Frequentemente, deixam decateedidos por falta das autorizaces necessarias.

Empresas atacadistas em Belém

Em Belém, encontram-se trés empresas que compvamdem sementes de cumaru. Duas delas
sdo especializadas na exportagdo de produtos kgrieoflorestais, e a uUltima trabalha apenas com
cumaru. As duas primeiras respondem por cerca de 30% de toda a comercializagdo do produto no
Para. Para garantir seu abastecimento, h4 um sigtiBorente que envolve os atravessadores e emspresa
locais. O pre¢o pago pelo produto varia de 8,08 448R00/kg, dependendo da localidade e da quastidad
transacionada, com média de R$ 11,00. O preco ddavpode chegar até R$ 24,00/kg da semente
peletizada. O produto é enviado de navio princigalte para Japdo, Franca, Alemanha e China. J& em
Sao Paulo, foram identificadas 2 empresas que sapa® produto para o exterior ou para inddstrias
brasileiras de cosméticos e perfumaria.

Essas empresas tém, aparentemente, maiores inflsére determinacéo do preco do produto,
visto que a concorréncia faz com que elas oferepaiores vantagens para seus fornecedores. Pasa essa
empresas, a principal limitacdo é a desorganizda@dmroducao, o que normalmente dificulta a aquisica
do produto, elevando seus custos.

Comeércio nas feiras e ervanarios

A comercializagdo de PFNM nas feiras € uma atiddsgtular na regido Norte do pais. Em Belém,
esses pontos de venda disponibilizam os mais erjpcbdutos para alimentacéo, salde, praticasosss
e pecas artesanais. A semente de cumaru é en@naacdancas mistas, que vendem ervas medicinais e
produtos religiosos. Em 2005, foram comercializaafm®ximadamente 570 kg de sementes secas, gerando
uma renda de R$ 11.700,00. Cerca de 83% desséiaigenciado pelas casas de ervas e 17% pelalteira
Ver-0-Peso. Os fornecedores desse elo estdo @imzpte na llha do Marajé e em municipios préximos
Belém, visto que as quantidades compradas sao meEsju® preco pago pelo produto varia de 8,00 a
R$ 50,00/kg, com média de R$ 19,70. O preco deavemda de 12,00 a R$ 60,00, com média igual a
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R$ 25,83. Esses valores mais altos séo alcancadoeimntes que compram matéria-prima de lojas de
plantas regionais e revendem em embalagens coMemé&csementes.

CONCLUSOES

e A cadeia produtiva de améndoas de cumaru apreserdaestrutura relativamente simples, na qual
cinco grupos de agentes desempenham papéis berudsfi

e Os principais problemas identificados foram a faltainformagcédo ao longo da cadeia, os baixos
precos pagos aos extrativistas, a perda de produjmesagem (quando os produtores vendem aos
atravessadores), a falta de documentagéo de odgeymoduto e irregularidade no fornecimento. Por
ultimo, foi detectada a desorganizacdo da produgée, provoca perdas ao produtor na hora da
negociagdo com os compradores e promove uma ilidtal@ da oferta, fazendo com que as
empresas adotem estratégias severas. Um exempledéigho do valor pago aos extrativistas, para
garantir um estoque maior, como prevencao para@eguinte, caso ndo seja possivel ter acesso a
matéria-prima. Essa baixa no preco, por sua vezgcteno efeito colateral um maior desestimulo dos
extrativistas.

e« A cadeia do cumaru esta intimamente ligada a cadeiaastanha-do-brasil. Ambas dividem a
atencao de extrativistas, atravessadores e attmdi®oda a cadeia é “aquecida” com a demanda
internacional. Mesmo que esse mercado tenha segadosto mundo com uma aparéncia de justo,
essa justica ainda ndo é perceptivel nas basestiwasl Os extrativistas sdo mal remunerados pela
atividade que exercem e ainda arcam com os pasanbintais da atividade.

* Alegislacéo brasileira também se mostra inadegpadaatender a necessidade de pequenos produtores
gue privilegiam a utilizacdo de produtos florestad®-madeireiros. Eles ndo recebem orientacdo dos
orgdos de assisténcia técnica para conduzir aregfitm ao contrario de atividades como pecuéria e
agricultura, que recebem na regido atencdo espkxsabs 6rgdos e agéncias de financiamento, mesmo
gue sejam realizadas, muitas vezes, sem respé#aios técnicos ou econémicos.

e O extrativismo de cumaru ou de outras espéciesdflais pode responder a demandas atuais de
conservacéo, pois quem utiliza esses recursos froente evita a derrubada das arvores.
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